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SƠ YẾU LÍ LỊCH 

TRẦN MINH HOÀNG 

 
 

I. THÔNG TIN CÁ NHÂN 
 

1) Họ và tên: Trần Minh Hoàng 

2) Ngày sinh: 01-01-1980 

3) Nơi sinh: Hà Tĩnh 

4) Địa chỉ: 73 Nguyên Hồng - P. Láng Hạ - Q. Đống Đa  - Hà Nội.  

5) Mobile: 0976 18 6699  

6) Email: hoanghanoivietnam@gmail.com 

7) Các sở thích và mối quan tâm:  

 Sở thích: Đọc sách, ca hát và xem phim. 

 Kinh nghiệm du lịch: Mỹ, Hàn Quốc, Trung Quốc, Singapore, Malaysia, 

Thái Lan 

 Sở thích: Nghiên cứu văn hóa, triết học; giao du, tổ chức sự kiện gặp gỡ 

trao đổi kết nối, kinh doanh, du lịch và khám phá các nền văn hóa mới 

 Thể thao (bơi lội và tennis), Nghệ thuật (chụp ảnh) & Thiết kế nội thất 

 

 

 

Là một người giàu tinh thần khởi nghiệp, chấp nhận thử thách, có 

kinh nghiệm đáng kể trong thiết lập, quản trị các mối quan hệ đối 

tác và kênh phân phối trong nước và quốc tế. Một tinh thần luôn 

luôn hướng tới việc tạo ra giá trị gia tăng và cơ hội mới cho tổ 

chức, cho đối tác và cho chính mình. Tư duy tích cực và tư duy 

sáng tạo là những niềm tự hào giúp tôi luôn cởi mở học hỏi và 

không ngừng vươn lên, không đầu hàng nghịch cảnh để có thể đi 

đến mục tiêu cuối cùng.  

 

mailto:hoanghanoivietnam@gmail.com
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II. QUÁ TRÌNH HỌC TẬP – ĐÀO TẠO 
 

2013 -2016 

 

Trường Đại học Kinh tế - Đại học Quốc gia Hà Nội 

 Tiến sĩ Quản trị Kinh doanh                                                                       

2005 – 

2007 

Trường Kinh doanh La Trobe, Đại học La Trobe 

 Thạc sĩ quản trị kinh doanh                                                                   

1998 -2002 Trường Đại học Hà Nội 

 Cử nhân tiếng Anh hệ chính quy – Đại học Hà Nội 

 

Các khóa học và chứng chỉ khác 
 

3/2014 

 

6/2014 

Bộ Ngoại giao Singapore & Bộ Ngoại giao Việt Nam 

 Advanced course on Managing Change in the Public Sector               

(Khóa học nâng cao về Quản trị sự thay đổi trong khu vực công) 

 Management and Leadership Strategies for Public Sector                   

(Chiến lược quản lý lãnh đạo cho khu vực công) 

6-8/2005 

Đại học Hawaii, Honolulu, Hoa Kỳ  

 Chứng chỉ khóa đào tạo Sử dụng đa công nghệ trong truyền 

thông và giảng dạy 

2004 

Trường Đại học Hà Nội và Tổ chức Trao đổi Nguồn lực Quốc 

tế REI 

 Chứng chỉ Giảng dạy đại học 

2007 

Asia – Europe Link Project 

 Chứng chỉ phiên dịch chuyên nghiệp 

(Certificate on Professional interpreting) 
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III. KINH NGHIỆM CÔNG VIỆC 
 

1) Tên tổ chức:  

Website: www.gca.edu.vn 

Thời gian làm việc: Từ tháng 2015 - 

2017 

Vị trí: Đồng sáng lập kiêm giám đốc 

 
 

Cty CP Phát triển Công dân Toàn cầu 

 

Nhiệm vụ cụ thể 

 
     Thành viên Ban Giám đốc Công ty Cổ phần Phát triển Công dân Toàn cầu GCD  

 Xây dựng mô hình kinh doanh, mô hình hoạt động cho doanh nghiệp 

 Hoạch định chiến lược phát triển, bản đồ chiến lược công ty GCD 

 Phát triển các quan hệ khách hàng, quan hệ đối tác trong nước và quốc tế 

 Tham gia xây dựng chương trình chuyên môn về huấn luyện các kỹ năng nghề 

nghiệp và tiếng Anh.  

 Trực tiếp giảng dạy một số module: Kỹ năng thuyết trình, Kỹ năng quản lý thời 

gian và kỹ năng quản trị sự thay đổi... 

 

Thành tích đạt được  

 Vận hành thành công hệ thống đi vào ổn định và bắt đầu có lãi trong năm đầu 

tiên; định hình cơ cấu nhân sự và cỏ đông.  

 Thiết lập các mối quan hệ chiến lược với 5 trường đại học trọng điểm tại Hà Nội; 

triển khai các buổi nói chuyện chuyên đề, huấn luyện kỹ năng tiếng Anh… 

 Xuất bản thành công sách Làm chủ tiếng Anh từ gốc do NXB Đại học Quốc gia 

Hà Nội ấn hành tháng 11/2016.  

 Xây dựng khóa học online đầu tiên được phân phối trên www.edumall.vn 

 Xây dựng 10 khóa học trên nền tảng ứng dụng memrise 

 

 

http://www.edumall.vn/
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2) Tên tổ chức:  

3) Website: www.khoaquocte.vn 

4) Giảng dạy từ  2014 - 2017 

5) Vị trí: Giảng viên 

 

 

 

 

 

Duties and responsibilities:  

 Thiết kế chương trình khung, chương trình khóa học Văn 

hóa kinh doanh 

 Giảng dạy môn Văn hóa kinh doanh bằng tiếng Anh cho 

sinh viên từ năm 2-4. 

 Kiểm tra, đánh giá trình độ học viên 

 Kết nối nhà trường, sinh viên với các cơ quan ngoại giao 

như đại sứ quán, công ty có vốn nước ngoài tại Việt Nam.   

 

Thành tựu đạt được 

 Là người đầu tiên thiết kế khóa học Văn hóa kinh doanh 

bằng tiếng Anh tại Khoa Quốc tế 

 Giảng dạy hàng nghìn sinh viên qua cá khóa tại nhà 

trường  

 Thu hút lượng sinh viên hứng thú với môn học ngày càng 

cao, số lượng lớp tăng mỗi năm.  
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3) Tên tổ chức:  

Website: www.chm.edu.vn 

Thời gian làm việc: Tháng 6/2012 – 

6/2013 

Vị trí: Trưởng phòng Kinh doanh và 

Marketing 

 

CitySmart Hospitality Management 

 

Citysmart Hospitality Management là một tổ chức giáo dục 100% vốn nước 

ngoài. Với vai trò là Trưởng phòng Kinh doanh và Marketing, trách nhiệm đầu 

tiên của tôi là để thiết lập quan hệ với các tổ chức giáo dục, các đại lý và các phụ 

huynh khác và đồng thời xây dựng một đội ngũ tiếp thị mạnh mẽ để phát triển 

các sản phẩm và dịch vụ phù hợp với thị trường, đặc biệt cho thị trường mới và 

đầy thách thức của Việt Nam.  

 

Nhiệm vụ cụ thể bao gồm: 

 Phát triển các kế hoạch kinh doanh và marketing cho Trung tâm đào tạo, bao 

gồm các mục tiêu bán hàng cho từng bộ phận và từng vị trí trong công ty. 

 Giám sát phương tiện truyền thông in ấn, bài viết nội dung trang web và cách 

hoạt động liên quan đến truyền thông và báo chí.  

 Chuẩn bị và giám sát các trang web Trung tâm đào tạo, chiến lược tiếp thị trực 

tuyến, PR ... 

Thành tích đạt được 

 Nâng cao nhận thức về hình ảnh của CHM qua việc tổ chức một loạt các hội thảo 

cho sinh viên tiềm năng từ các trường trung học và đại học ở Hà Nội. 

 Tổ chức thành công sự kiện AISECS hàng năm tại CHM - Việt Nam 2012 

 Mở lớp quản lý khách sạn đầu tiên 
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4) Tên tổ chức: IPA Investment và Cty Chứng khoán VNDIRECT thuộc IPA 

Website: www.vndirect.com.vn 

                
Thời gian làm việc: 2006 – 2007 

Vị trí công việc:  

Phụ trách chăm sóc khách hàng là nhà đầu tư nước ngoài và mở rộng thị phần khách 

hàng trong nước, công ty Chứng khoán VNDIRECT.                                                                                     

(2007) 

- Xây dựng databasse về khách hàng và đối tác, nghiên cứu nhu cầu của khách 

hàng để tham gia quá trình thiết kế sản phẩm và chiến lược tiếp thị sản phẩm 

tới đối tác và khác hàng.  

- Lập tài khoản cho các khách hàng mới, thu thập dữ liệu khách hàng, giải đáp 

các thắc mắc và hướng dẫn về giao dịch chứng khoán.  

- Quản lý hồ sơ khách hàng, tạo kênh liên lạc thường xuyên và tư vấn cho khách 

hàng về các sản phầm và dịch vụ mới.  

 

Công ty Đầu tư BĐS IPA (công ty sở hữu Cty chứng khoán VNDirect) 

Vị trí công việc: Cán bộ đầu tư 

- Phân tích các mô hình đầu tư tài sản 

- Tìm kiếm các nhà thầu quốc tế 

- Khảo sát, đo đạc đất đai 

- Làm việc với các nhà thầu về quản lý dự án xây dựng 
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5) Tên tổ chức:  

Website: www.hanu.edu.vn 

Thời gian làm việc: 2002 - 2012 

Vị trí: Giảng viên, trưởng nhóm tiếng 

Anh kinh tế.  

 

 
 

Nhiệm vụ cụ thể 

 

 Công việc giảng dạy và nghiên cứu:  

 Trực tiếp giảng dạy trên giảng đường, tổ chức các buổi seminar, làm việc nhóm 

cho sinh viên tại Đại học Hà Nội.  

 Huấn luyện giảng viên trẻ giảng dạy tiếng Anh chuyên ngành: Business English, 

English for Finance, Banking and Accounting 

 

 Quan hệ quốc tế và hoạt động khác 

T4/2005 

 Phiên dịch cho Bộ trưởng giáo dục Timor Leste trong 

Diễn đàn Bộ trưởng giáo dục Đông Nam Á tổ chức tại 

Hà Nội 

T3/2003 
 Phiên dịch họp báo SEAGAMES 22 tại SVĐ QG Mỹ 

Đình  

T12/2003, 

2004 

 Triển lãm giáo dục Vương Quốc Anh do British Council 

tổ chức 

T12/2000 
 Phiên dịch và hướng dẫn đoàn Indonesia tại liên hoan 

phim châu Á – Thái Bình Dương tổ chức tại Hà Nội. 
 

 

 

IV. CÁC KỸ NĂNG VÀ SỞ TRƯỜNG KHÁC 

Truyền hình: Diễn giả / Khách mời 2 talk show 

- Thời trang và phong cách cho giảng viên nam các trường đại học (HTV 

2008) 

- Không gian trẻ - tôi là người tỉnh lẻ (RealTV/ VCTV4 – 2012) 

Giao tiếp: vững vàng, tự tin, đáng tin cậy khi trong giao tiếp hàng ngày với khách 

hàng, đồng nghiệp,  kỹ năng thuyết trình và đào tạo chuyên nghiệp.  
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Máy tính: sử dụng thành thạo, hiệu quả các phần mềm văn phòng của Microsoft.  

Internet: Nhanh nhạy và thích khám phá các công cụ của internet phục vụ kinh 

doanh.  

Ngôn ngữ: thông thạo tiếng Anh tất cả các kỹ năng, TOEFL: 623 điểm, giao tiếp 

cơ bản tiếng Nhật và tiếng Trung.  

 

V. THÔNG TIN THAM KHẢO 

 

Tôi xin cam đoan những điều mình viết trên đây là chính xác.  

Tôi xin cung cấp thông người liên hệ trong trường hợp nếu có yêu cầu cụ thể từ 

phía nhà tuyển dụng.  

Bản sơ yếu lí lịch này được hoàn thành 1/9/2017 

 

 

Trần Minh Hoàng 


